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Sales Consultant France (m/w/d) 
Sie suchen eine Herausforderung, sind flexibel, belastbar, offen für Neues, und arbeiten lösungsorientiert? 
Für den französischen Markt suchen wir einen Mitarbeiter (w/m/d) als Sales Consultant (w/m/d) . 
 
Ihre Aufgaben 

• Sondierung der möglichen Marktsegmente 

• Aufbau eines Vertriebssystems / Vertriebsnetzes 

• Aufbereitung von Markt- und Umsatzzahlen sowie Recherchetätigkeiten. 

• Unterstützung der Prozessverbesserungen rund um die Vertriebssteuerung. 

• Übernahme von selbstständigen Projekten. 

• Später evtl. Führung von Mitarbeitern. 

• Zusammenarbeit Sales Operation and Service-Team 

 
Ihr Profil 

• Sie sind idealerweise Franzose (w/m/d) oder sprechen die französische Sprache fließend. Daneben 
haben Sie gute deutsche und englische Sprachkenntnisse, 

• Sie besitzen idealerweise eine fundierte kaufmännische Ausbildung und haben technischen 
Sachverstand. 

• Sie verfügen über hervorragende Softwarekenntnisse wie Microsoft Windows, MS Office, sowie in 
sämtlichen Medien des modernen Büros. 

• Sie sind ein Organisationstalent und haben ein gutes Prozessverständnis. 

• Sie haben relevante Berufserfahrung vorzugsweise in einem Industrieunternehmen. 

• Ihre Arbeitsweise ist eigenverantwortlich, selbstständig und zuverlässig. 

• Absolute Diskretion und Serviceorientierung sind für Sie selbstverständlich 

• Gute Kommunikationsfähigkeiten und Freude im Umgang mit Kunden runden Ihr Profil ab. 

 
 

 

WIR SUCHEN FÜR UNSEREN KUNDEN: 
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Wir bieten Ihnen 
 

• Spannende Aufgaben in einem Inhabergeführten modernen schnell wachsenden Unternehmen. 

• Attraktives Gehalt mit Entwicklungsperspektiven. 

• Flache Hierarchie und dadurch kurze Entscheidungswege. 

• Individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten. 

• Flexible Arbeitszeiten in einer unbefristeten Festanstellung. 

• Verantwortungsvolle Mitarbeit in einem motivierten engagierten Team. 

 

Schreiben Sie Ihre Erfolgsgeschichte mit PerfectMoney 
 
Erfolgreich auch, wenn die Marktbedingungen gerade herausfordernd sind? Genau! 
Die DCSI AG mit dem Geschäftsbereich PerfectMoney ist Entwickler und Hersteller von innovativen 
Bezahllösungen für bar- und bargeldlose Zahlungen. Wir sind ein junges, inhabergeführtes 
Unternehmen mit einem einzigartigen Produkt. 
 
Zukunft mit Perspektive bieten unsere automatischen Bezahllösungen für Einzelhandel- und Handel. 
Hygiene, enorme Einsparungen und attraktivere Arbeitsbedingungen nicht nur für den 
Lebensmittelhandel. 
In der momentanen, weltweiten Geschäftssituation wird deutlicher als je zuvor, dass Hygiene und 
Prozessoptimierung ganz oben auf der Agenda stehen müssen. Profitables Wirtschaften und 
Verkaufen, sichert den Fortbestand des stationären Handels. Die Innenstädte lebendig halten und als 
sozialen Treffpunkt stärken in Zeiten, in denen sich vieles vermehrt online abspielt und die Begegnung 
von Menschen immer mehr an Bedeutung gewinnt. 
Sind Sie begeisterungsfähig, kommunikativ und motiviert, Geschäftsinhaber, Ladenbesitzer und deren 
Mitarbeiter, erfolgreicher zu machen? Wenn Sie Ihren Erfolg darin sehen, anderen zu ihrem Erfolg zu 
verhelfen, dann sind Sie in unserem wachsenden Team genau richtig. Lassen Sie uns gemeinsam eine 
Vision verfolgen: Für unsere Kunden Routineaufgaben vereinfachen und mehr Erfolg im Business 
ermöglichen. Zum Vorteil für unsere Kunden und genauso für Sie, als Teamplayer bei uns. 
 
Gehen Sie mit uns gemeinsam neue, erfolgreiche Wege mit attraktiven Konditionen. 

 
Interessiert? Dann bewerben Sie sich jetzt!  
 
ibs Consulting, Binswanger Str. 98, 74172 Neckarsulm 
Ihr Ansprechpartner: Thomas Schulin 

Telefon: +49 7132 99174-03, Telefax: +49 7132 99174-07  
 E-Mail: info@ibs-c.de , Homepage: www.ibs-c.de 
 


